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NUOVI MERCATI, NUOVE OPPORTUNITÀ



ELEMENTI CARDINE DI UN PIANO EXPORT

1. Analisi del contesto aziendale

2. Analisi dei competitor nazionali ed esteri

3. Analisi dei mercati obiettivo

4. Elaborazione della Strategia

5. Fase Operativa



I PRODOTTI

1. ANALISI DEL CONTESTO AZIENDALE



I MERCATI

1. ANALISI DEL CONTESTO AZIENDALE



I CANALI

1. ANALISI DEL CONTESTO AZIENDALE



2. ANALISI DEI COMPETITOR 

Dati di fatturato 
nazionale ed estero

Mercati di presenza 
accertati 

Canali distributivi 
adottati



2. ANALISI DEI COMPETITOR

CONCORRENTE 1

CONCORRENTE 2

CONCORRENTE 3

CONCORRENTE 4

CONCORRENTE 5



ORIENTAMENTO ALL’EXPORT

2. ANALISI DEI COMPETITOR



3. ANALISI DEI MERCATI

NOMENCLATURA COMBINATA (NC8) E ANALISI DI INTERSCAMBIO 
DOGANALE
ES: 22042166 Vini prodotti in Toscana, in recipienti di capacità  <= 2 litri e con titolo alcolometrico effettivo <= 15 % vol., a 
denominazione d'origine protetta (DOP) (escl. vini spumanti, vini frizzanti e vini bianchi)



3. ANALISI DEI MERCATI

MERCATI OBIETTIVO



4. DEFINIZIONE DELLA STRATEGIA
Sulla base delle valutazioni precedenti, viene delineata la strategia generale orientata alle 
vendite, declinandola su tre livelli:



5. FASE OPERATIVA



• BANCHE DATI ONLINE

• PROFILAZIONE SUI CANALI DI DISTRIBUZIONE E SUI MERCATI DI INTERESSE

• FIERE DI SETTORE E ASSOCIAZIONI DI CATEGORIA

• INFORMAZIONI DA CLIENTI E OPERATORI DI SETTORE

RICERCA DEI PROSPECT

5. FASE OPERATIVA



BANCHE DATI ONLINE

5. FASE OPERATIVA



Es: Lanificio Faisa https://faisa.it/agenti/
PROFILAZIONE SUI CANALI DI DISTRIBUZIONE

5. FASE OPERATIVA



Es: ricerca di parole chiave in lingua

PROFILAZIONE SUI MERCATI DI INTERESSE

5. FASE OPERATIVA



Es: ricerca su Exhibitor List della Fiera Bauma «drilling rigs»
FIERE DI SETTORE

5. FASE OPERATIVA



CRM E SVILUPPO COMMERCIALE

Non solo un programma ma una filosofia

5. FASE OPERATIVA



GESTIONE E MONITORAGGIO DEI CONTATTI

5. FASE OPERATIVA



EVA LUGNAN
evalugnan@gmail.com
329 2555497

GRAZIE!


